»,No more limits — Create your
legacy, achieve the impossible!”
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PORSCH -
NO MORE

KATJA WEISS, WIE MAN IN HART UMKAMPFTEN MARKTEN
UND EINER WELT IMMER SCHNELLERER VERANDERUNGEN
UND HERAUSFORDERUNGEN AN DIE SPITZE KOMMT

>> 50.000 Akquisegespriche aus dem
Telefonbuch

>> 25.000 iiberlebte Neins

>> iiber 1.000 Verkaufsgespriche,
Abschlussquoten 1:2

>> Top 100 Rednerin

>> Professional Speaker GSA (SHB)
>> erste Rednerin auf dem Secret
Knock in den USA und dem
OLEROM FORUM ONE (Kiew)

>> iiber 1.000 Seminare und Vortrage
>> Biihnen vor iiber 5.000 Menschen
>> gebucht von Kunden wie Ebay,
Redbull, VW, Loreal, AOK,
Vodafone, AOK, Sandoz, Citroen,
diverse GroBbanken, und viele mehr
>> Griinderin der Event-Reihe:

Stand Up And Speak
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-KEIN VORTRAG

" ~VON DER

S (A KATJA IST SOWOHL INDER ~ ALS
Ny U~ | AUCH IN DER WELT ZU HAUSE.

Sie spricht beide Sprachen und ist oft das Bindeglied zwischen

beiden Welten. Katja weckt Potenziale, sprengt Grenzen, schafft

neue Perspektiven und begleitet Unternehmen und ihre Mitarbeiter
dabei, zu Machern ihres Erfolges zu werden. Sie tritt der Jammer- und
Problemkultur liebevoll, aber mit Nachdruck, in den Hintern und schafft
eine Kultur der Selbstverantwortung und des Self-Empowerments.


https://tinyurl.com/katjaporsch
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"PORSCH
»,Die wahrscheinlich
3 _ehrlichste
I, = Motivationstrainerin
. ’ Deutschlands.*
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>> Radlo eins

PORSCH

>> packt die Menschen da, wo Véréinderung passiert: bei ihren Emotionen
> belehrt nicht und doziert nicht. Sie motiviert, regt zum Nachdenken an und bringt Menschen ins Handeln

>> weiB: ., Wenggfas Pferd tot ist, steig ab.“

| >> Sie reif@tK€ine alten Plattitiiden, verlisst sn:h mcht auf das, was gestern noch ging, sondern vermittelt das, was
/““Sheuté funktioniert.
! >> nimmt die Angst vor Veriinderungen, bringt Menschen vom Problem- in den Lisungsmodus und Fisst sie Chancen ergreifen
— > st davon uberzeugt nur wer mutlg auf die Dinge zugeht, wird sie erreichen.
Denn:

- WER WEGRENNT, WIRD

!



POWER

1) WECKE DEN MACHER IN DIR
Wer nicht macht, wird iiberholt!

~Change ist schon lange kein Prozess
mehr. Es ist ein Zustand! Und es liegt an
uns, wie wir mit diesem Zustand umgehen.*
>> Katja Porsch

In diesem CHANGE-VORTRAG riittelt Katja
Porsch wach und motiviert zum Handeln
und zur Selbstverantwortung.

_Ganz nach ihrem Credo: ,Wir kdnnen
die Umstingde oft nicht andern. Aber wir
- konnensimser indern, was wir aus ihnen
“machen.” fokussiert sie sich in diesem
Vortrag auf die wichtigste Kompetenz,
die wir in den Zeiten von Change haben:
Die Mindset-Kompetenz. Denn sie ist ver-
antwortlich fiir unser Denken und damit
unser Handeln.

VORTRAGSTHEMEN:

>> BUSFAHRER ODER PASSAGIER?
Nur wer am Steuer der Verinderungen sitzt, ist in der
Lage, sie zu beeinflussen.

Wie du es schaffst, das Steuer zu iibernehmen,
die Chancen zu erkennen und auch zu nutzen
Wie du dich auch von den widrigsten
Bedingungen nicht frustrieren und stoppen
Iisst und aus ihnen das Beste machst

>> SCHLUSS MIT SCHULDIGEN SUCHE:
Nur, weil wir wissen, wer schuld ist, losen wir das
Problem nicht.

Wie du gerne die Verantwortung iibernimmst
und aus Problemen Lisungen schaffst

Wie du rauskommst aus der

,,Ja, aber..-Haltung" und in eine ,,Was kann
ich jetzt tun-Haltung* transformierst.

>> MUT ZU NEUEM DENKEN UND HANDELN:
Wer an Altem festhiilt, hat keine Chance, Neues zu
erreichen.

Wie du mit Mut neue Wege beschreitest, anstatt
starr an alten Strukturen und Denkmustern
festzuhalten

Wie du der Angst vor dem Scheitern in den
Hintern trittst und dich auf neue Erfahrungen
einlisst
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dich von nichts
§\ /

| Jete Grenzg'behmdert /
Wachstum. Je hegrenz-
ter das Denken und-das
Handeln eines jeden Ein-
zelnen, umso begrenzter
ist das Wachstum eines
Unternehmens.*
>> Katja Porsch

' In diesem MOTIVATIONS-
VORTRAG aktiviert Katja
die Selbstmativation. Sie
| zeigt auf, wie wir eigene
Grenzen sprengen und™
damit die Tiir zu gren-
zenlosem Wachstum
aufmachen.

— Wie du vorhandene Gre\nlzen sprengst und

ufd niemandert: mbhr sh nlasst .

VORTRAGSINHALTE:

* >> LERNE-DICH SELBST SO ZU BEDIENEN, WIE DEIN SMARTPHONE:

98 % aller Deutschen kinnen ihr Smartphone bedienen, aber nur 3% ihr Mitilset. —
|
o Wie du dein Mindset, deine Gedanken und dein Handeln bewusst steuern
kannst und dich damit unabhangig machst von uBeren Umstinden und
Einfliissen.
Wie du die wichtigsten Tools und Mechanismen der Neuro- und
Verhaltenspsychologie fiir dich nutzen und anwenden kannst

>> HOCHSTLEISTUNGEN AUF KNOPFDRUCK:
Nur wer Power hat, wird seine Ziele erreichen.

1

o Wie du dich selbst via Knopfdruck innerhalb von Sekunden zu
Hochstleistungen motivieren kannst

e Wie dudich von Niederlagen und herausfordenden Situationen mcht
demativierenTasst und sie-stattdessen als Treiber nutzt e

>> PROGRAMMIERE DICH UM:

Nicht dein Verstand entscheidet, was passiert, sondern deine Programmierung.

o Wie du dein Unterbewusstsein auf Erfolg programmierst und damit die
Tiir zu wahrem Wachstum offnest

o Wie du begrenzende Denkmechanismen verinderst, alte Glaubenssatze
sprengst und dein Wachstum hindernde Muster durchbrichst.

'3) VBMUSP IUM UPP
Wer nur verkauft, verkauft nichts mehr!

VORTRAGSINHALTE: In diesen VERTRIEBS-
' VORTRAG flieBen
RILKUSE 19T IOT: Katjas Erfahrungen
Produkte sind immer austauschbarer und vergleichbar. Der klassische Produktverkauf ist aus iiber 50.000

genauso tot. Wer sich heute hinter seinem Produkt versteckt, hat keine Chance mehr!

getitigten Cold Calls,

o  Warum nicht mehr das Produkt verkauft, sondern die Personlichkeit 25.000 iiberlebten
o Wie du deine einzigartige Verkiuferpersonlichkeit entwickelst und in den Ring wirfst Neins. Abschluss-
H
>> VOM INFORMATIONSVERMITTLER UND BERATER ZUM VERKAUFENDEN BEZIEHUNGSTUNER: quoten von 1:2 und
Informationen holen wir uns im Internet. Beziehungen suchen wir bei Menschen. die Ausbildun g von
o Wie du zum Meister im Beziehungstuning wirst und dein Gegeniiber lesen kannst, iiber 500 Verkaufern

wie ein Buch

o Wie du nicht mehr das verkaufst, was es ist, sondern das, was es tut

mit ein. Sie zeigt
auf, worauf es wirk-

>> DAS FAX-GERAT HAT AUSGEDIENT: lich ankommt beim
Wenn wir heute so verkaufen, wie vor 5 Jahren, miissen wir scheitern. erfo lgre ichen Ver-
Wie du eingefahrene Beratungsmuster sprengst und mutig neue Wege gehst kauf: Dem UPP, der
e Wie du neue Miglichkeiten und Tools nutzt und damit zum Vorreiter deiner Branche Uni que Personal

wirst

Proposition.
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.10 GRUINDE, KATJA PORSCHZU BUCHEN

KOMPETENZ BEGEISTERUNG

Uber 1000 Seminare und Katja liebt und lebt, wasw
Vortrage sie tut. Und das spiirt man!
FLEXIBILITAT LEICHT VERDAULICH
Kein Vortrag von der Komplexe Zusammenhinge werden
Stange. Jedes Format wird _ einfach heruntergebrochen und
individuell angepasst. damit angenommen und umgesetzt.
AUTHENTIZITAT INTERAKTION
Menschen wollen Menschen. Katja Nur wer selbst an etwas beteiligt ist, hat
nimmt kein Blatt vor den Mund und die Chance, etwas mitzunehmen. Katja
ist nicht nur Expertin auf der Biihne, bindet das Publikum aktiv in ihre
sendern auch Mensch! Vortrage mit ein.
EDUTAINMENT INTERNATIONALITAT
Informationen bewirken nichts, ohne Durch Katjas Auftritte vom DACH-Raum
Emotionen. Katja verbindet Infotain- bis in die USA hat Katja den internationalen
ment mit Entertainment und macht Blick iiber den Tellerrand hinaus.

jedes Event damit zu einem Erlebnis!

WISSENSCHAFTLICH & AUS DEM LEBEN STORYTELLING

Katja verbindet die Strategien der Neuro- und Nichts ist langweiliger, als einen

Verhaltenspsychologie mit Lebenswissen und Fakt nach dem anderen zu hiren.

schafft damit einfachen Zugang zu diesen Katja verbindet Fakten mit Emo-
Themen! tionen und macht die Fakten damit

verdaulich und nachhaltig!



', KUNDENSTIMMEN

»Faszinierend im personlichen’Auftreten, bestechende Logik,
brutal ehrlich ... Katja iibetzeugt durch Witz, Charme und
bestechender lnte"lgenz und das Ganze durch die persinliche

Lebensgeschichte geprigt. Ich sage nur: vielen Dank!“ -
) | r
>> Mario Hinz, Geschiftsfiihrer Muffenrohr X ;’.
Tiefbauhandel GmbH F s‘

»Mit ihrer Biihnenprisenz schafft Katja Porsch es sofort,
die 100%ige Aufmerksamkeit aller Teilnehmer fiir sich zu
gewinnen. Es macht wirklich SpaB zu sehen, wie dieses Thema
der Zielgruppe motivierend, unterhaltsam, kurzweilig und mit
Metaphern aus dem téglichen Leben présentiert wird.“

> Al_exhnder Boneherger - RedBull =~ — —_

»Warum Katja Porsch? Begeisterung, Mutig, Macher, Authen-
tisch, Wertschitzend, Verbindlich, Praxisnah. Die Begeis-
terungsrakete Katja steckt einen sofort an! Sie hat eine un-
glaubliche Biihnenprisenz und schafft es innerhalb Sekunden
die volle Aufmerksamkeit zu bekommen. Durch ihre offene
und ehrliche und lebhaften Ausfiihrungen, gibt Sie dir die
Mut, deine Themen sofort arizigehen. Sie zeigt ganz klar was

~einen mutigen Macher ausmacht und das es jeder kann. Kein
Vertriebs-Tsélaka, sondern die Frau hat sich alles erarbeitet
und ist durch ihre Riickschlige und Erfahrungen immer besser
geworden. Es gibt wenige Speaker/in die Menschen sofort fes-
seln und begeistern. Das ist Champions League.*

>> Thomas Peter, Reiner SCT

Schramme Magnetbau
Loreal Sparkasse Chemnitz
DVKS
AOK systems Marketing Club Hamburg
FED Group Sparkasse
Atoss Software AG Radevormwald-
Mittelbrandenburgische Hiickeswagen
Aurimentum GK Software SE Sparkasse
Bayerische Versicherung Miillerverlag Stieber Druck
Henry Schein
BVD Bundesverband Telis Finanz AG
hsmai Printplus
Citroén Vistage
intergerma Red Bull
Vogt-Schild Druck
Deutsches Maklerforum KMU Swiss AG Robinson Club
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Scﬁeiﬁ darauf, wenny
nicht funktioniert
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el Katja Porsch

Wer ins Dschungelcamp geht, ist ganz unten angekommen - so

| zumindast lautet die allgemeine Meinung. Aber haben Sie sich mal
gefragt, warum Sie so gerne sinschalten, um andera scheitern zu
sehen? Gastautorin Katja Porsch erkldrt. was das TV-Format mit
unserem eigenen Leben zu tun hat.
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