


PORSCH -
NORMAL KANN JEDER!

KATIA WEISS, WIE MAN IN HART UMKAMPFTEN
MARKTEN AN DIE SPITZE KOMMT

>> 50.000 Akquisegespriche aus dem Telefonbuch

>> 25.000 iiberlebte Neins

>> 10.000 Verkaufsgesprache

>> unter den Spitzenverkziufern Deutschlands

>> Abschlussquoten von 1:2 im

Verkauf von Anlageimmobilien

. >> Top 100 Rednerin Europas
ﬁ‘ ) >> erste Rednerin auf dem
) Secret Knock in den USA
>> Initiatorin des Macher-Festivals

/ und der Macher-Academy

DOCH SIE WEISS AUCH,
WIE ES SICH ANFUHLT,
ALLES ZU VERLIEREN

>> Provisionen wurden nicht
ausgezahlt

>> nach mehreren
Fehlentscheidungen folgten
zwei unternehmerische Pleiten
>> sie verlor alles: vom Auto,
iiber die Kreditkarte,

ihrer Wohnung, bis hin zu ihren
Freunden und ihrem Stolz

>> sie hatte Schulden und keine Idee,
wie sie die jemals zuriickzahlen sollte

VOR ALLEM ABER WEISS SIE, WIE MAN SICH
- AUS JEDEM LOCH WIEDER HERAUSHOLT!

| ' >> eine der erfolgreichsten Motivationsrednerinnen
‘ >> Mitgriinderin der ersten
AN/ U r \ | Startup Academy mit dem Land Kirnten
>> gefragte Vertriebsexpertin und Businessmentorin
>> Autorin von sechs Biichern

>> auf internationalen Biihnen mit iiber

5000 Teilnehmern zu Hause

>> 1000 Seminare und Vortrige vor iiber

100.000 Teilnehmern

>> Inhaberin von Biiros in Berlin und Los Angeles

>> betreut Kunden wie HDI, Redbull, VW, diverse GroBbanken, Talanx, usw.



"PORSCH

»Die wahrscheinlich
_ehrlichste
e Motivationstrainerin
Deutschlands.*

| >> Radlo eins

Die Zeiten haben sich verindert — das ist klar!

Der Markt heute funktioniert anders als friiher — das ist auch klar!

Produkte werden immer austauschbarer und vergleichbarer — auch das ist klar.

Aber: wenn uns das alles klar iskawieso handeln wir heute noch so wie vor 10 Jahren? Wieso reden wir immer noch
e iiber Change-Prozesse, obwohl Change schon lange kein Prozess mehr ist, sondern ein Zustand? Und wieso versuchen
~wir immer nWegen Veranderungen anzukimpfen, anstatt sie anzunehmen und das Beste aus ihnen zu machen?

, TP ' PORSCH

>> packt die Menschen da, wo Verinderung passiert: bei ihren Emotionen
>> helehrt nicht und doziert nicht. Sie motiviert, regt zum Nachdenken an und bringt Menschen ins Handeln
>> weiB: ,,Wenn das Pferd tot ist, steig ah.“ Sie reitet keine alten Plattitiiden, verlisst sich nicht auf das, was gestern
noch ging, sondern vermittelt das, was heute funktioniert.
>> nimmt die Angst vor Veranderungen, bringt Menschen vom Problem- in den Losungsmodus und lasst sie Chancen ergreifen
>> jst davon iiberzeugt: nur wer mutig auf die Dinge zugeht, wird sie erreichen.
Denn:

WER
WEGRENNT,
WIRD

GEFRESSEN!



POWER

1) WECKE DEN MACHER IN DIR
Wer wegrennt, wird gefressen! — Der Umsetzungsvortrag

— B—

Ohne Machen, ohne Umsetzung bringen
die besten Zielvorgahen und Strategien
nichts.

»Die meisten Menschen_scheitern nicht
- an fehlendem Wissen, sie scheitern, weil
_sie das, wagssie theoretisch wissen, nicht

» | __umset78h:" Katja Porsch

Die Teilnehmer erfahren, wie sie in den RORTARESTHEREN.

Macher-Modus und damit in"die Umset- >> VOM BUSFAHRER ZUM PASSAGIER:

zung kommen. Wie sie neue Dinge versi- Wie schaffe ich es auch unter den widrigsten
h h . fort abzuleh d Bedingungen, mich nicht frustrieren und

c en, 0 ne SIE 30 or a Zu e nen un Zum stoppen u ,assen?

Scheitern zu verurteilen.

>> WIE HORE ICH AUF, stindig Schuldige zu suchen

und iibernehme Verantwortung?

>> WIE SHIFTE ICH, meinen Fokus von Problemen auf
Lasungen?

>> WIE LERNE ICH, mit Fehlern umzugehen und die
Angst vor Scheitern in Mut zu verwandeln?
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| steuerst du dein Leben.

. \

2) NO-MORE LIMITS Wle du vorhanden
nd nieniandem mehr stg pen Iasst

-
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dich von nicht
“Der Motlvatl/o s-Vortrag

Die Grenzen, die wir und
in unseren Gedanken set-
zen, entscheiden iiber die
Grenzen, die wir in unse-
rem Leben erfahren. Jeder
Umsatz, jeder Erfolg, jedes
Wachstum entsteht zuerst
in unserem Mindset. Kannst
du ‘dein Mindset steuern,

VORTRAGSTHEMEN:

dein Smartphone

&~

>> 98% ALLER DEUTSCHEN KONNEN IHR SMARTPHONE BEDIENEN, ABER
NUR 3% IHR MINDSET - lerne, dich genauso einfach zu bedienen, wie

>> WIE DU EIGENE DENKMECHANISMEN VERANDERST, alte Glaubenssitze
sprengst und hindernde Muster durchbrichst

>> WIE DU DEINE INNERE POWER INNERHALB VON SEKUNDEN AKTIVIERST und
selbstbewusst und mit voller Uberzeugung in jeder Situation brillierst

>> WIE DU DEIN-UNTERBEWUSSTSEIN AUF ERFOLG PROGRAMMIERST und
‘W damit die Tiir zu grenzentosem Wachstum dffnest

>>_WIE CHANGE FUR DICH AB SOFORT ZU ETWAS VOLLIG NORMALEM WIRD,
du alte Erfahrungen loslasst und bereit bist, dich voller Freude auf neue

einzulassen

>> WIE DU BISHERIGE GRENZEN SPRENGST UND BEREIT BIST, die Chancen

um dich herum zu ergreifen

& TEE——————

3) VOM USP ZUM UPP

Wer ,.nur* verkauft, verkauft nichts mehr! — Der Vertriebsvortrag

VORTRAGSTHEMEN:
>> WARUM NICHT MEHR DAS PRODUKT, SONDERN DIE PERSONLICHKEIT

VERKAUFT und wie du zu der besten ,,Verkaufs-Persdnlichkeit* wirst,

die du sein kannst

>> WIE DU VOM INFORMATIONSVERMITTLER UND BERATER ZUM
VERKAUFENDEN BEZIEHUNGSTUNER WIRST, und damit Interessenten
zu Kunden zu Fans machst

>> WIE DU EINGEFAHRENE BERATUNGSMUSTER SPRENGST und die Tiir
aufmachst zu mehr Umsatz und neuen Verkaufsansatzen

>> WIE DU NICHT MEHR DARAUF WARTEST, DAS DIE RICHTIGEN KUNDEN
DICH FINDEN, SONDERN WIE DU SIE DIR HOLST

Wer sich als Vertriebler oder
Unternehmen hinter seinem
Produkt versteckt, hat keine
Chance mehr! Produkte und
Dienstleistungen werden im-
mer austauschharer und ver-
gleichbarer. Kunden informie-
ren sich selbst und halten sich
oft fiir die hesseren Berater.
Der alte gute UPS hat ausge-
dient. Was es heute braucht, ist
den UPP, die Unique Personal
Proposition.
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DER ZUKUNFTSCODE /-

erschienen im Goldegg Verlag

INHALT -

Die nachsten 20 Jahre werden die Welt
starker verindern als die 300 Jahre zu-
vor. Zahlreiche Berufe werden in Kiirze
verschwinden. Klassische Aushildung
wird nicht mehr reichen, um in der Be-
rufswelt zu hestehen.

Doch nur Sie allein haben es in der
Hand, welche Rolle Digitalisierung und kiinstliche Intelli-
genz in Ihrem Leben spielen werden. Erfahren Sie, was Sie
brauchen, um sich erfolgreich und sicher in die Zukunft zu
| navigieren!

>> 220 Seiten | ISBN 978-3-99060-078-8 | € 22,00 (D)

'WENN DIR DAS LEBEN IN DEN HINTERN
TRITT, TRITT ZURUCK

erschienen im Goldegg Verlag

INHALT
Das Leben meint es nicht gut mit Ihnen?
Bei allen anderen liuft es hesser? Sie
konnen nichts daran Zindern? Lassen
Sie sich nicht unterkriegen! Sie haben
wieduiciesst. gy die Chance, all' das aus lhrem Leben zu
s machen, was Sie michten! Katja Porsch
weiB, wovon sie in diesem Buch spricht.
Nach einemberuflichen Hohenflug stand sie mit zwei Pleiten
plotzlich.vor den Triimmern ihrer Karriere.
Doch sie gab nicht auf und verwandelte ihr Scheitern in ein
Erfolgserlebnis. Sie konnen das auch! Die Autorin zeigt Ihnen,
wie: mit konkreten Impulsen, Maglichkeiten, Ihr positives
Kopfkino neu zu starten und Tricks, wie Sie sich selbst mo-
tivieren und neu erfinden! Das Leben tritt Ihnen in den Hin-
tern?
Fein! Treten Sie zuriick! Holen Sie sich, was Sie wollen!

>> 250 Seiten | ISBN 978-3903090811 | € 19,95 (D)

VERKAUFSPROHUNG

erschienen im Gabal-Verlag

INHALT

Verkaufsprofilerin Katja Porsch ver-
Verkaufs mittelt Ihnen, wie Sie immer den rich-
T tigen Koder ins Becken werfen. Mit
prOﬁ lmg der Profiling-Methode verkaufen Sie
anders als alle anderen und haben da-
durch einen klaren Wettbewerbsvor-
teil.
Das Buch gibt Ihnen Werkzeuge an die Hand, die in der
Praxis funktionieren und sowohl im b2h- wie im h2c-Bereich
anwendbar sind. Zahireiche Beispiele erleichtern die prakti-
sche Umsetzung.

>> 224 Seiten | ISBN 978-3869366371 | € 19,90

Katja Porsch
Wenn dir das
Leben in den
Hintern tritt
tritt zuriick

" - PUBLIKATION

WECKE DEN MACHER IN DIR!

UND HOLE DIR DEN ERFOLG, DEN DU HABEN WILLST.

INHALT .

Wir konnen uns die schonsten und groB-
ten Dinge vornehmen, unseren Umsatz
bis ins Kleinste planen, wenn wir nicht
»machen”, und wenn wir immer wieder
das Falsche machen, kommen wir nie an.
Erfahre warum wir automatisch immer
wieder in die falsche Richtung laufen
und lerne die 13 Erfolgsgesetze der Ma-
cher kennen.

30 MINUTEN VERKAUFSABSCHLUSS

iy erschienen im Gabal-Verlag
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il hole dir den Erfolg,
den du haben witlsy,
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INHALT
Erfolg im Vertrieb und Verkauf bedeutet:

Katia Porsch

. nicht nur anfangen, sondern auch zum
VerkanS Abschluss kommen. Reine Abschluss-
abschluSS techniken reichen deshalb nicht aus, um

erfolgreich zu sein. Es braucht vielmehr
Konsequenz, die Bereitschaft hinzufallen,
und den Mut, wieder aufzustehen.

Dieser Ratgeher bietet direkt anwendbare Strategien und
Werkzeuge und zeigt, wie sich jeder Verkauf erfolgreich ab-
schlieBen lisst.

>> 96 Seiten | ISBN 978-3-86936-604-3 | € 8,90

MILESTONES

Joint Venture Publishing

INHALT

THE DESTINATION OF YOUR DREAMS IS
JUST A MILESTONE AWAY! Without a goal,
a dream is just a wish. Milestones reveals
how you can bring awareness to your dre-
ams and achieve the goals that spur you
toward your ultimate success. Authors
Peter Brandl, Katja Porsch, and Greg Reid take you on a journey
with Heidi, an aspiring corporate executive who faces challen-
ges on her path to success. Through her mentors, John and
Mia, she learns the real principles of happiness and success.
When she applies them to her career and life, she discovers her
entrepreneurial spirit ... and life-changing relationships.

>> 121 Seiten | ISBN 978-1735165707 | € 16,98
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PETER BRANDL
KATJAPORSCH-DR.GREG REIB
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.Mit ihré’r Biihnenprasenz schafft Katja Porsch es sofort,
die 100%ige Aufmerksamkeit aller Teilnehmer fjr sich zu
winnen. Es macht wirklich SpaR zu sehen, Mie dieses , ) ~
%\3 der Ziéfgruppe motivierend, unterhalfsam, kurzweilig - g
nd mit Metaphern aus e taglichen keben prasentiert wird.*
s AlexanderBoneberger - Red/Bull

[} /
,Die wahrscheinlich ehrlichste Motivaénstrainerin ’
Deutschlands® / . -
>> Radio eins x
.Eine sehr interessante und lehrreiche Schulung — der Vortraé war kompetent,
auflockernd und interessant. Ich habe selten so einen guten Vortrag
gehort.*
>> Kathrin Senn — Bodensee Medienzentrum

v »Heérzlichen Dank fiir einen inspirierenden Vortrag zu unserem internationalen Team
Eyent. Miteinerpfiffigen Einleitunghaben Sie ganzschnelleine Verbindungzuun- |
seren Teilnehmern aufgebaut und das gesamte Team begeistert und motiviert. Die =
Beispiele aus der Praxis setzen einen tollen Grundstein fir unseren Work-
shops. Der inspirierende Vortrag, wie Sie die Inhalte transportiert haben und
den Spannungsbogen bis zum Schluss aufreclif erhalten haben, hat uns total

¢ bgeindruckt. Dafiir ganz herzlichen Dank.“

>> Kerstin Gilbert — Director International Sales,
Robinson: Club

s - —_—

,Das doch sehr trockene Thema wurde sehr erfrischend und motivierend [
umgesetzt und kurzweilig prasentiert — eine tolle Erfahrung!” !
>> Sven Neugebauer — StieberDruck GmbH v

.Erfrischend, nicht tiberladen... sehr kurzweilig. Direkt umsetzbar.*
>> Bernd Maus — der Ruhstandsplaner

~Kurzweilig, informativ, passend fur die Zielgruppe. Mir hat gefallen, wie Sie es |
vorgelebt hat. ,Man muss es einfach machen’. Das wurde auch super angenom-
men.*

>> Johann Wiesbdck, Chefreo;akteur Elektronikpraxis

|
LErfrischend, zum Schmunzeln anregend und erhellend.
Sie hat vom Vortragsstil die Leute mitgenommen. Ich KVK — Kdlner Messe
fand das her _ d. Ich bin sehr begeistert.*
. >> Ralf Briining, Produktmanager Lubecker Nachrichten
. Zuke_n#GmbH, EMC Technology Center Marketing Club Hamburg
,Engagiert, eindriicklich, sehr tiberzeugend. Mir hat sehr AT ST UET o Ma Konzept
gut gefallt.an,. wie sie das Thema a.ufgegriffen hat. Atoss Software AG .
Das hat sie in sehr gekonnter Weise gemacht.” MCR Consulting
>> Dr. Stephan Weyhe, Geschéftsfiihrer des AvanCarte
MPI
FED e.V.
Bekarei

A : - i ) : Ostdeutscher Sparkassenverband
,=Emotional, logisch véllig schlissig und praxisnah. Eine Borger & Nodes

hdéchst ansprechende und authentische Session.* Point S
>> Hubertus Schmidt, Gesellschafter und BVD Bundesverband

GF Finanzportal24 GmbH PTS Priftechnik

Convention Bureau Karlsruhe & Region

REMA Tip Top
»Sie hat Emotionen geweckt.” Deutsches Maklerforum
>> Dr. Ulrike Schroder, GF/GS TMI Service GmbH Sachwert Partner
DKM
,DU kommst direkt auf den Punkt und ich verstehe sofort, Schramme
was Du meinst. Besser noch: anhand Deiner personlichen Dwenger Group

Stories sehe ich genau, wo der Knackpunkt bei mir liegt, Sparkasse Chemnitz

auch wenn ich es vorher nur
geahnt habe.”

Finanzberatung Miinchen
9 Sparkasse Radevormwald-Huickeswagen

Gruppe Finanzhaus

>> Stephanie-Carolin Ahrens, Stadtsparkasse Magdeburg
Selbststéndige Mentorin iti
[¢] Haneder Spedition Pl SR EAE
,AlsFeedbackkannichDirberichten,dasswirnachUmsetzen Hein & Oetting T
Deiner Strategie in den letzten 4 Wochen mehr Anfragen, hurra.com
vielversprechende Kundengesprache mit GroRRkonzernen : Universa Versicherungen
hatten und mehr Bestellungen in der Pipeline haben als IHK Dresden Vist
das ganze Jahr (iber.” : EiES
>> Maria Obiltschnig, CEQ macchina.io Il e VPV Vereinigts Post
KMU Swiss AG

Zurich International Business School



Scheis darauf, wennj

nicht funktioniert

EREORG N LERER.

AFINE R
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SODENKEN |
ERFOLGREICHE

Panorama Sport W Wirtschafts &
al -wocm A& UN FINANZEN  POLITIK ERFOLG TECHNOLO:
LIS MIT ganit

Wer ins Dschungeicamp geht, ist ganz unten angekommen - so
zumindest lautet die allgemeine Meinung. Aber haben Sie sich mal
gefragt, warum Sie 5o gerne einschalten, um andere scheitern zu
sehen? Gastautorin Katja Porsch erklart, was das TV-Format mit
unserem eigenen Leben zu tun hat.

T Highlights Medenthok

STARTSEITE WOMSTLER PROGRAMM CO-TIPS FREQUENTEN MEDIATHEX SHOP  WUBE

Minvener Sageblat

Mitreil3ender Vortrag beim
Neujahrsempfang der Diakonischen
Werkstatten
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