NIE. WIEDER. SPRACHLOS.



... wenn Sie besser
WAREN SIE Uuberzeugen kénnten?

... wenn Sie besser vor
Gruppen sprechen kénnten?

ERFOLGREICHER

... wenn Sie sich selbst besser
verkaufen konnten?

Prasentieren gehort zum Alltag.

Egal ob in Meetings, Kundenprasentationen, UND DIE PRAXIS?

Konferenzen, Workshops usw. .
O Uberladene Folien,

— Es gehort dazu.
O Zahlen, Daten und Fakten,
Extrem wichtig fur den personlichen Erfolg © Monotones Ablesen

und doch: Fir die meisten Menschen gehort

bis auch der letzte schlaft
es zu den groten Herausforderungen: >

Dabei geht es um so viel: Eine gute Prasentation
fuhrt zu motivierten Mitarbeitern, Giberzeugten
+ sein Gegenuber zu Uberzeugen Business-partnern, und erfolgreichen
« unter Druck die eigene Position Geschaftsabschlissen.

zu behaupten

+ vor Gruppen zu sprechen

KURZ: ZU MEHR GEWINN.



NIE WIEDER SPRACHLOS:

Werden Sie zum besten Redner,
der sie sein kdnnen.

« Wow-Prasentationen: So liberzeugen Sie
mit Ihren Konzepte und Ideen in Meetings

Wahrgenommen werden: So stellen Sie sich
Ihrem Chef oder Partnern gegeniiber positiv dar

Durchsetzen: So lassen Sie Wettbewerber hinter sich

Selbstsicherheit: So liberwinden Sie Ihre Angst
und werden selbstbewusster

Ein Tag. Zwei Trainer.
Maximaler Nutzen.

Peter Brandl und Katja Porsch stehen fiir:

v 100% Leidenschaft und brilliante Rhetorik
« begeisterte Gaste und motivierte Zuhorer
« starke Botschaften mit Umsetzungsgarantie

« absolute Professionalitdat und Expertise



NIE WIEDER SPRACHLOS SEIN?

Katja Porsch und Peter Brandl zeigen lhnen wie:

PETER BRANDL s
THE PILOT w

? zusammen 30 Jahre Erfahrung auf
Bilihnen und in Verhandlungen Mit Peter Brandl werden Sie zum Piloten.

> liber 4000 Prisentationen und Als Berufspilot und Fluglehrer zeigt er Ilhnen, was
Veranstaltungen Sie von Piloten lernen konnen und als Unternehmer

libertrdgt er das auf lhren beruflichen Alltag.

Peter Brandl steht fiir

» 100% Leidenschaft und brilliante Rhetorik
« begeisterte Gaste und motivierte Zuhorer

« starke Botschaften mit Umsetzungsgarantie
« absolute Professionalitat und Expertise

Katja Porsch kennt die Hohen und die Tiefen des
Verkaufsalltages. Sie war eine der abschlussstarksten
Immobilienverkduferinnen Deutschlands.

Ihr Motto: Jagen ist cool, denn wer wartet verliert und
totstellen ist keine Losung.

»Absolut praxisrelevant und sofort umsetzbar.«

— Borries von Miiller,
Global Head HR Fresenius Medical Care

Katja Porsch riittelt auf, sto3t an und motiviert zum
nachhaltigen handeln. Sie polarisiert und provoziert

mit dem, was sie sagt und schreibt. In ihren Vortragen
spricht sie offen liber das eigene Erleben.

Teilnehmen?

N\ office@peterbrandl.com
buchungsanfrage@katja-porsch.de
+49 30 36 43 43-46

a www.peterbrandl.com
www.katja-porsch.com

»Das war einer der besten Vortrige zum Thema
Vertrieb. Wirklich praxisnah und auch sehr lebhaft
prdsentiert - Kompliment.«

— Giinter Apeltauer, Generalbevollmachtigter
Volksbank Neckartal



mailto:buchungsanfrage@katja-porsch.de?subject=Breaking The Wall im Hotel MOA Berlin
http://www.peterbrandl.com 
http://www.katja-porsch.com

OFFENES
SEMINAR

Nur 3 Termine in 2016:

lf? 13. Mai - Berlin

lf? 13. Juni - Frankfurt

P 9. Juli- Hamburg

Anmeldungen unter:
office@peterbrandl.com



mailto:office%40peterbrandl.com?subject=Buchung

